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NVENGION TV. VAKGUARD

¥ LAS ULTIMAS Y AVANZADAS NOVEDADES,

: EXPUESTAS
. . » . . »
* K Presidio el Director General de la firma don Juan Cahué
. . . » .
4 AL Distribuidores de todo el area asturiana ;
‘ . .
se reunieron en nuestra ciudad
1
A Anteayer se reunieron en Gi- Al clima favorable que imperé gieron. Fue verdaderamente el de aparatos expuestos en esta
,4 Ién distribuidores de toda la en la Convencién TV. VAN- sefor Cahué el alma de la reu- Gonyencién TV. VANGUARD.
Asturias en el ramo de la elec- GUARD, colaboré de una mane- nién.
4 trénica. Participaron en Ia Con-  ra decisiva, la Ppresencia de don Con él se encontraba el <e- INTERVENCION DEL
» Vt_ancrén TV. VANGUARD, presti- Juan Cahué, director general de fior Borrés, inspector general de OIRECTOR GENERAL
" giosa firma organizadora de es- VANGUARD, llegando expresa- VANGUARD, adjunto a la Direc-
o te importante acto. Un clima de mente a Asturias para presidir  cién y el delegado en Asturias El acto comenzé con unas
at{!émica amistad y el més am- el acto. don Florentino Suérez. palabras del director general
’ plio concepto del compareris- Hombre con grandes conoci- El acto tuvo por escenario el de VANGUARD, en las cuales
g, mo reiné en todo momento. Los mientos y experiencias en esta Hotel Herndn Cortés, en una de de una n5ane'ra concisa ,&'
" Carpbios de impresiones, las in- materia, capitdn de empresa. cuyas espaciosas y modernas sumié los propésitos de ,8' reu-
Quietudes, los problemas y las persona adornada con grandes dependencias se expusieron las nién. Haciendo gala de un
Soluciones, estuvieron presentes cualidades humanas que pueden Ultimas novedades de VAN- dom;'nio de la sintetizacidn
5 a lo largo del desarrollo del ac- concretarse en su generosidad GUARD. Los numerosos invita- o000 0o admirable, el sefor
: to y sirvieron para demostrar el y don de la grata y fluida pala- dos tuvieron ocasién de com Cahué dio perfecta 'nolicia de
o espiritu comin de preocupacién  bra, ofrecié siempre el comenta:- probar su funcionamiento y de cuanto se exhibia; contesté a
l‘s Y el ferviente deseo da supera- rio justo, la obligada solucién, conocer diversas caracteristicas las consultas que }e Mieron ros
cién. i i . i ; i
” en cuantas discusiones sur que ofrecia la interesante gama lizadas y aclaré cuantos puntos
» N — fueron necesarios para que nin-
3 guna incégnita quedase en el
. ambiente. Dijo que era deseo
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—Seguimos inquiriendo detalles
concretos sobre el desenvolvimiento
comerciol de Vanguord y pregunta-
mos a nuestro omable interlocutor,
¢es cierto que Vanguord exporta ol
Mercado Comin, fuera del Mercado
Comin, a otros Continentes y a los
paises del Este de Europc?

—Vanguord es una empreso de
concepcion moderna y estd proyecta-
da hacia el futuro. Nuestra firma ex
porta ol Mercado Comdn, concreta-
mente hacemos exportacicnes bas-
tante conlinuos o Francia. Aparte
del Mercado Comin hemos exporta-
do o los paises del telon de acero,
a los paises del Este también. A Ru-
sia contretamente ha llegado nues-
tra marca. Aparte de exportar o este
continente europeo hacemos también
exportaciones o Africa y a varios
puntos de este Continente que po-
seen una gran importancia.

—Entonces se deduce de cuanto
nos acaba de exponer que la calidad
de los faobricados Vanguard, ha sido
debidomente homologada en el ex-
tranjero. ¢No es aosi?

—Bien, en esto de la homologa:
cion podiamos llenar paginas ente-
ras hablando de conceptos. Quiern
decirle que Vanguard por su calidad,
—no por su precio—, ha entrado en
todos los paises o los que hemos ex-
portado nuestros productos y, naotu-
ralmente, los poises que importan
productos electronicos y ellos los fa-
brican, como en el caso concreto de
Francia. En este sector no se impor-
ta una mercancia que no ofrexco
una totel gerentia y por lo tanto,
una homologacién o seguridad de
uno verdadera colidad.

Don Juan Cohué nos sigue hablan
do sobre este impoftonte punto de
la homologaciéon, con juicio certero
y frose justa. Evidencia dominor ple
nomente la materia. Ello nos da cier
to autorizacion pora preguntarle so
bre una faceta que consideramos en
cojoble dentro de este punto de!
didlogo. ¢A qué cree usted es debido
esa interpretacién que se da por
aqui respecto a lo mas baja calidad
de los productos espafoles en rela-
cidn con los extronjeros?

—No existe la menor duda que
dentro del ciclo de tiempo compren-
dido hoce 15 6 20 ofios y como con-
secuencia de la posguerra, Espaio
en ton dificiles momentos, en mu-
chos productos, no estabe a la altu-
ra de otros paises extranjeros y por
tanto teniomos que resignarnos y ad
mitir el consumo de productos im-
portados.

1"Sélo triunfa el que
'S verdaderamente
competitivo‘

Entr. . . ,
- m"e"lsta con el seinor CAHUE, Director General

Pero esos hechos, afortunadamen-
te, ya son datos para la historia.
Puedo decirle con orgullo que, en
generel, hoy en Espaia se fabrico
calidad. Nuestras industrias, unas
nuevas y otras octualizadas, emplean
do lo mds moderna tecnclogia, permi
ten brindar un presen‘e firme y un
futuro préspero y brillante para lo
economia de nuestra nacion y por
tanto ofrecer una plena garantia en
lo que concierne a lo fabricacién de
productos de auténtica calidad in-
ternacional. .

Interca'omos en el didlogo uno
pregunta de cardacter distnto por
cuanto puedan osteniar una' aprecia
cién personal. ¢Utilizon en el extran
iero el feliz slogan “Porga un Van-
guard en su vida”'?.

—Don Juon Ccohué, hombre com-
prensible y siempre condescendente
y amable, sonrie y contesta g nues-
tra interrogante.

—Si, este slegan lo venimos ha-
ciendo figurar en los embclajes, en
los productos que enviamos a Euro-
pa, en francés e inglés. Depende del
grea del pais donde exportamos. -

—¢Cémo morcha Vanguard en
Asturias?

—Nuestra presencia en el merco-
do asturicno va en aumento consi-
derable de un afio a otro, prueba de
ello ha sido la instolacién de uno
moderna y completisima Delegacion
pora atender, o parte de las necesi-
dades comerciales, las de nos venta.
E! dor un eficiente servicio después
de vender un producto, pare Von-
guard es lo més importante.

Nuestra mision es gorantizar ple-
namente el cometido y el fin de to-
dos los articulos que llevan nuestro
marca Yanguard.

Quiero aprovechar estos momentos
de mi presencia en esto progresive
region osturiona, para pedirle que
haga llegar a todos los distribuidores
y a los miles de usuarios de nuestros
productos, mi afecto y mi_sincero.

d iento y que sepan cue Van
guard esta siempre a su servicio.

Con sumo gusto transmitimos es-
ta peticién que sirve de una formo
humanisima para dor testimonio de
las cuclidades de un hombre de em-
oresa moderno. De un hombre como
don Juon Cohué que evidencia cla-
romente la fuerza triunfal de la fir-
ma que rige. La fuerzo de lo mas
avonzada tecnologia y la considera-
zibn mayor a las humangs focetas
que 'mpulson lo vida Magnifica la-
bor que oplaudimos, mientras de<pa-
dimos con nuestro ogradecimiento
por sus polobras, ol director genero!
de Vonguord. .

firme de él, que estas noveda
des estuviesen a disposicién del
publico en las préximas Navida
des a fin de que los clientes
pudiesen apreciar cuanto antes
la calidad de las mismas. Expu-
S0 con precision las sensibles
mejoras que ava'an estos nue-
vos aparatos de la marca
VANGUARD y demostré cémo
estas conquistas los emplazarén
en lugar de considerable avan-
zada. Dio las gracias a todos
los presentes, siendo acogidas
sus Ultimas palabras con pro-
longados aplausos, los cuales
pusieron de manifiesto el inte-
rés y agrado con que hablan si-
do escuchadas.

Tras la que podriamos deno-
minar, justamente. magnifica
'ecciébn sobre estas importanti:
simas materias, la reunién se
prolongé durante unos minutos
antes de ofrecerse la cena. en
cuyo transcurso se estrecharon
mas los lazos de unién de la
gran familia VANGUARD Una
perfecta confrontaciéon de lazos
comerciales y humanos lue el
mejor signo reinante a lo largo
de toda esta Convencién TV
VANGUARD. Un reforzamiento
de amistad al servicio de los
mejores resultados comerciales
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El seiior Cahué, al terminaf su Lrillante disertacion es calurosamente aplaudido por los
asistentes a la “Convencion TV. VANGUARD”.

(Foto Vegafer)
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ce"e"al de VANGUARD, don Juan Cahué; el Delegado en Asturias, don Florenting

Suéirez, con un grupo de distribuidores. (Foto Vegafer)

Como es VANGUARD

VANGUARD es una firma es-
tanola que fabrica calidad, y
que sabe conjugar el verbo “sa
tisfacer” en todo tiempo, en
cualquier modo y bajo el impe:
rativo de su propia y recia per
sonalidad

VANGUARD sabe hacer de
sus simbolos una brillante real
dad. El cohete que acompaia
su nombre no es sélo una mane
ra de representar es, esquema
ticamente, una torma de ser
Dinamismo; Fuerza; Vida, Agili
dad; Proa al cielo; Horizontes
amplios; Alcance universal To
do un complejo de @nergia di
bujada ya, con trazo firme en
su prehistoria e impulsada por
esa fuerza especial que da la
raza. cuando se sabe controlar

Cuando bajo esa jungla de
antenas. que coronan las ca
sas en ciudades y pueblos, hay
algo que palpita con la vida que
la dio VANGIJARD y este algo se
repite por millares, tomando for

'ma de imagenes perfectas que

son parte Intima en el vivir fa
miliar, lujoso unas veces y lim
piamente modesto en otras, ba:
jo cada paisaje de Espafia es,
sin duda, que ese mundo de vi-
sién y de sonido, ese ritmo de
técnica. y de arte que supera
nuestras fronteras, esa gama in-
terminable de modelos que tie-
nen un lugar en el hogar o que
se llevan como la compafia mas
grata al igual que un objeto ar-

tisticamente personal, ese mun-

do asomado a la vista y al oido,
que limita con la RADIO, la TE-
LEVISION y la ALTA FIDELI-
DAD, es una verdadera imagen
de creacién metddica, incompa-
tible con la improvisacién, alia-
da con la méas segura de las
genialidades: la CIENCIA

VANGUARD comienza ayer lo
que debe empezar mafana; en-
cuentra el buen camino porque
lo busca y lo programa; pone
esplritu hasta en su serenidad
convirtiendo en triunfos sus in-
quietudes, es decir afronta con
realismo y al tratar sus realiza-
ciones de forma organizada las
marca con un sello de profunda
personalidad.

VANGUARD es el mas fiel re-
flejo de lo que puede lograrse
con una labor de equipo. La
historia de sus resultados esta
escrita por multiples colabora-
dores ajenos al individualismo,
que resultan como unas fuerzas
aplicadas a una masa en un mis-
mo sentido, suméndose todas
ellas, desde la mayor a la més

pequefia con un crilerio abso
lutamente comun

VANGUARD posse SEIS labo
ratorios en los aue ‘se desarro
lla toda la gama de caracter
cientifico: investigacion; ensa
yos, desarrollo de prototipos
homologacion; y todas aquellas
facetas que amalgaman la avan
zada técnica del estudio con la
mas ejercitada experiencia En
ellos convive, en periecta armo
nia, el binomio teoria practica
enmarcado por la prevision y la
planificacion

DOS departamentos de Con
trol de Calidad de Entrada veri
fican los componentes de Radio
TV y Baja Frecuencia. siguiendo
las recomendaciones dadas por
las Normas Internacionales mas
exigentes, aplicando las tablas
de comprobaciones rigurosas
normales y reducidas. segun
una clasificacion mensual ‘de
Industrias Proveedoras gue man
tienen sus entregas superando
un indice de calidad progresivo
ya que VANGUARD colabora
con dichas Industrias en una la
bor de absoluta colaboracién.
4 Ln cdoble coatrol de Calidad

de Salida, asegura que todos
sus fabricados superen amplia
mente las especificaciones nor
malizadas universa!mente. mar
cando un exponente de absoluta
fiabitidad, que supone lograr
una vida mas dilatada

Sus cadenas de produccion
astan formadas por la mas rica
mezcla de medios y de raciona
lizacion; pero bajo esta materia
lidad de las cosas domina. co
mo factor vital, el impulso hu
mano, un deseo de superacién
sabiamente orientado, una cons
tante transferencia de la labor
profesional plena de entusiasmo
que hace “importante” hasta e
mas minimo quehacer

Un servicio de Asistencia
Técnica se orienta en tres vias
de tanta firmeza como efectivi
dad: Informaciéon Técnica; Servi
cio de Post - venta; Servicio de
Repuestos.

No existe Informacién que
VANGUARD no facilite; sus ma
nuales de servicio, esquemarios
y documentaciones, astadn abier-
tas a cualquier peticién u obser-
vacion; de esta forma se cumple
un servicio merecido por sus

Vista parcial de la exposicién de tltimas novedades, presentada en la Convencién TV.

Vanguard. (Foto Vegafer)

clientes y colaboradores. a Ia
vez que expone las raices cien-
tificas y personales de sus pro-
yectos y realizaciones

El servicio Post-venta se ex-
tiende por toda la geografia es-
pafola y posee' unas bases sé-
lidas, unos medios modernos'y
un espiritu tan dinamico como
distinguido y amable

VANGUARD asegura hasta sl
mas pequeiio componentie do
sus fabricados Con absoiuta in-
dependencia del tiempo transcu-
rrido siempre dispone del re-
puesto adecuado, de la pieza
vital que la edad o el uso pue-
den haber afectado. con un
equilibrado concepto del aspec-
to econdmico que sélo busca la
satisfaccion de quien en VAN-
GUARD ha confiada.

En cada proyecto, en cada
creaciéon, VANGUARD '’ sincroni-
za 'a linea mas actual con el
ultimo avance técnico La Elec-
trénica del manana la utiliza
VANGUARD en su realizacién
de hoy. La EXPERIENCIA, Ila
TECNICA y la CALIDAD, funda-
mentan, impuisan y mantienen el
PRESTIGIO de VANGUARD.

Pégina CINCO

, El ASTURIAS
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